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4. Persediaan kas berkurang sehingga sulit mendapatkan uang tunai.

4. Tujuan Penjualan
Pada umumnya perusahaan memiliki tiga tujuan umum dalam penjualan seperti
yang dirumuskan oleh Basu swasta (1999:27), adalah sebagai berikut:
a.Berusaha mencapai volume penjualan.
b.  Berusaha mendapatkan laba tertentu.
¢.Menunjang pertumbuhan perusahaan.

S; Pembuatan Laporan Penjualan

Sumber informasi yang paling utama untuk mengetahui keberhasilan penjualan
adalah laporan penjualan, baik yang dibuat oleh kantor pusat, kantor cabang, maupun
wiraniaga sendiri. Laporan Penjualan tersebut dapat digunakan sebagai alat untuk
mengevakuasi masing-masing individu maupun bidang yang terlibat dalam
penyelenggaraan penjualan, apakah program penjualan yang dijalankan berhasil atau
tidak.

6. Profitabilitas

Profitabilitas merupakan salah satu pengukuran bagi kinerja suatu perusahaan,
profitabilitas suatu perusahaan menunjukkan kemampuan suatu perusahaan dalam
menghasilkan laba selama periode tertentu pada tingakat penjualan, asset dan modal
saham tertentu.Pengukuran terhadap profitabilitas akan memungkinkan bagi perusahaan,
dalam hal ini pihak manajemen untuk mengevaluasi tingkat earning dalam hubungannya
dengan volume penjualan, jumlah aktiva, dan investasi tertentu dari pemilik
perusahaan.Profitabilitas diukur dengan menggunakan rasio profitabilitas. Rasio
profitabilitas juga dapat disebut dengan rasio rentabilitas. Rasio ini digunakan untuk
menilai kemampuan perusahaan dalam mencari keuntungan atau laba dalam satu
periode tertentu. "

Profitabilitas yang digunakan sebagai kriteria penilaian hasil operasi perusahaan
mempunyai manfaat yang sangat penting dan dapat dipakai sebagai berikut :

Analisis kemampuan menghasilkan laba ditunjukan untuk mendeteksi
penyebab timbulnya laba atau rugi yang dihasilkan oleh suatu objek informasi dalam
periode akuntansi tertentu.

1. Profitabilitas dapat dimanfaatkan untuk menggambarkan kriteria yang  sangat
diperlukan dalam menilai sukses suatu perusahan dalam hal kapabilitas dan
motivasi dari manajemen.

2; Profitabilitas merupakan suatu alat untuk membuat proyeksi laba perusahaan
karena menggambarkan korelasi antara laba dan jumlah modal yang ditanamkan.
3 Profitabilitas merupakan suatu alat pengendalian bagi manajemen, profitabilitas

dapat dimanfaatkan oleh pihak intern untuk menyusun target, budget, koordinasi,
evaluasi hasil pelaksanaan operasi perusahaan dan dasar pengambilan keputusan .

Tinjauan Empirik
Tinjauan empirik dari penelitian ini adalah:

1. Danu Prihatmono (2005) penelitian yang berjudul “AnalisisTentang Penjualan
Pada Dealer Solindo Motor” Hasil penelitian menyatakan™bahwa penjualan di
Dealer Solindo Motor secara tunai lebih banyak dibandingkan deagan penjualan
secara kredit. Maka tingkat volume penjualan secara junai meningkat, dibanding
dengan penjualan secara kredit. s

2. Simanungkalit (2010). “Analisis Strategi Menghadapi Persaingan Dalam
Meningkatkan Volume Penjualan Mobil Toyota Avanza Pada PT. Astra
Internasional AUTO 2000 Cabang Gatot Subroto Medan”.

3. Maya (2005) dalam penelitiannya yang berjudul “Efektivitas Piutang dan
Faktor-Faktor yang Mempengaruhi Besarnya Piutang. PT. Biro Klasifikasi
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Indonesia (persero)”. Hasil penelitian menyatakan bahwa pengelolaan piutang PT.
Biro Klasifikasi Indonesia (persero) kurang baik, karena hasil yang diperoleh dari
setiap analisis hasilnya berada dibawah standar umum yang ditetapkan.

4. Karianto Sitepu (2014) dalam penelitiannya yang berjudul “Pengaruh Penjualan
Kredit Terhadap Profitabilitas”, Nilai R sebesar 0,546 berarti penjualan kredit
hanya mampu menjelaskan variabel profitabilitas sebesar 54,6% dan sisanya 45,4%
dijelaskan oleh faktor-faktor lain yang tidak diteliti pada penelitian ini.

Kerangka Konseptual
Kerangka konseptual dari penelitian ini adalah:

Kerangka Konseptual

Penjualan Tunai
(X1)

- Penerimaaan Profitabilitas

uaflg tunai \ (Y)

Penjualan Kredit

(X2) - Penjualan

- Laba Bersih

- Uang Muka

- Syarat Kredit /

- Angsuran

3.2

GAMBARAN UMUM PENELITIAN
Objek Penelitian

Objek penelitian dari penelitian ini adalah analisis pengaruh penjualan secara
tunai dan kredit terhadap prﬁtabﬁilas pada PT. Mino Perkasa Motor.
Metodologi Penelitian

Metode penelitian ini dilakukan dengan menggunakan metode kuantitatif.
Menurut Kasiram (2008:149) penelitian kuantitatif adalah suatu proses menemukan
pegetahuan yang menggunakan data berupa angka sebagai alat menganalisis keterangan
mengenai apa yang ingin diketahui.
1. Rancangan Penelitian

Dalam penelitian ini menggunakan Analisis Regresi Linear Berganda. Analisis
regresi berganda digunakan untuk meramalkan bagaimana keadaan (naik/turunnya)
variabel dependen (Y) dan variabel independen (X, dan X,). Adapun variabel (x) dalam
penelitian ini adalah variabel (x;) penjualan secara tunai dan variabel (x;) penjualan
kredit. Sedangkan variabel dependen (y) adalah profitabilitas perusahaan.
2. Populasi dan Sampel

Populasi pada penelitian ini adalah laporan keuangan pada PT. Mino Perkasa
Motor pada periode tahun 2014 - 2016. Sedangkan sampel pada penelitian ini adalah
laporan keuanganPT. Mino Perkasa Motor sebanyak 36 sampel dari'per"pcriode laporan
keuangan pada tahun 2014 - 2016. “,
3. Instrumen Penelitian

Dalam penelitian ini, metode pengumpulan data yaitu dengan cara wawancara dan
observasi.
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4. Pengumpulan Data

Adapun data penelitian kuantitatif dapat dikumpulkan dengan car
mengumpulkan data primer yaituvolume penjualan, proses terjadinya penjualam
kegiatan perusahaan. Sedangkan data sekunderdiambil dan disusun berdasarkan
referensi, arsip dan sumber-sumber lainnya yang berkaitan dengan penelitian.
a.Metode Analisis Data

Adapun metode analisis yang digunakan adalah analisis statistik deskriptif dan
analisis data statistik kuantitatif. Adapun langkah-langkah analisis kuantitatif yang
digunakan pada penelitian ini adalah sebagai berikut :
- AnalisisRegresi Linear Berganda

Peneliti menentukan persamaan regresi linear sebagai berikut:
Y =a+bl.xl +b2.x2

Dimana :

Y = Variabel dependen

a = Konstanta

(b by) = Koefisien regresi

(X,X3) =Variabel bebas (independen)

Kemudian dilanjutkan dengan menentukan nilai konstanta dan koefisien regresi
kemudian menghitung koefisien determinasi, menghitung koefisien korelasi berganda,
menghitung nilai standar error estimate, menghitung nilai korelasi parsial
- Uji koefisien regresi secara bersama-sama ( Uji F)

Langkah-langkah Uji-F :
a.Hipotesis Uji
Ho : bl = 0; ( tidak ada pengaruh variabel bebas x1 dan x2 terhadap variabel yang
tak bebas y).
Ha : § bi # 0; ( ada pengaruhvariabel bebas x1 dan x2 terhadap variabel tak bebas (y).
b. Taraf Signifikan
Tingkat signifikansi yang biasa digunakan adalah 5%, adapun yang lainnya adalah
1%-10%. h
c.Menentukan daerah penolakan Ho
Bentuk pengujian F berbeda dengan uji sebelumnya. .
Hoakan ditolak jika Fyjwung> Fuabel, berarti H; diterima.
Hyakan diterimajika Fyjyung < Fuabel, berarti H, ditolak.
d. Menentukan Statistik Uji F-hitung
R*Jk
fricung = T-Pe-r-D
Dimana k adalah jumlah variabel dan nadalah jumlah data sampel.
- Uji Koefisien Regresi secara Parsial ( Uji- t)
a. Menentukan Hipotesis Uji

Ho;bi=0

(Tidak ada pengaruh antar variabel bebas xi terhadap variabel tidak bebas Y).

Ha:bi#0

(Ada pengaruh antara variabel bebas xi terhadap variabel tidak bebas Y).

b. Menentukan tingkat signifikansi _

Tingkat signifikansi yang diguhakan adalaha 5%. 2

¢. Menentukan daerah penolakan Ho Jot s

Bentuk pengujian kita adalah dua arah sehingga gunalegh uji-t dua arah :

Ho akan ditolak jika tyjue> tine berarti H; diterima.

Ho akan diterima jika tyjung<tupe berarti H, ditolak
- Menentukan t-hitung

r\-m
thttung = T ———=

™
"
)
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4.2

ANALISA DAN PEMBAHASAN
Analisis Data

Pada bab ini akan dijelaskan mengenai hasil serta pembahasan dari penelitian
yang berjudul “Analisis Pengaruh Penjualan Sepeda Motor Secara Tunai dan Kredit
terhadap Profitabilitas Perusahaan tahun 2014-2016 Pada PT. Mino Perkasa Motor.
Dalam penelitian ini, analisis regresi linear berganda digunakan untuk membuktikan
sejauh mana hubungan pengaruh variabel independen terhadap variabel dependen.
Output pertama yang muncul pada SPSS adalah Variables Entered/Removed. Dari
pengolahan data ini memberikan kita informasi tentang variabel apa saja yang
dimasukkandan dikeluarkan.

SelanjutnyaModel Summary, disini bisa memperoleh informasi tentang besarnya
pengaruh dari seluruh variabel independen terhadap dependen. Pengaruh tersebut
disimbolkan dengan R. Berdasarkan hasil pengolahan data didapat nilai korelasi (R)
sebesar = 0,986 variabel independen memiliki pengaruh terhadap profitabilitas, namun
nilai tersebut bisa dikatakan terkontaminasi oleh berbagai nilai pengganggu yang
mungkin menyebabkan kesalahan pengukuran, untuk itu SPSS memberikan alternatif
nilai R Square sebagai perbandingan akurasi pengaruhnya. Hasil pengujian pada
koefisien determinasi diperoleh nilai R Square sebesar 0,973 yang merupakan nilai
korelasi yang dikuadratkan (R} arinya bahwa sumbangan pengaruh variabel
independen terhadap variabel dependen sebesar 97,3% sedangkan sisanya 2,7%
dipengaruhi variabel lain yang tidak dijelaskan dalam model penelitidn ini.

Data dari table coefficients menunjukkan nilai sig untuk Penjualan Tunai adalah
sebesar 0,000 (p<0,05) maka dari itu hipotesis diterima, artinya variabel Penjualan
Tunai bepengaruh signifikan terhadap Pofitabilitas.

Selanjutnya untuk variabel Penjualan Kredit, data menunjukkan nilai sig sebesar
0,000 (p<0,05) maka dari itu hipotesis di terima artinya variabel Penjualan Kredit juga
sangat berpengaruh signifikan terhadap Pofitabilitas Perusahaan pada PT. Mino Perkasa
Motor. Variabel Penjualan Tunai dan Kredit berpengaruh signifikan secara bersama-
sama terhadap Profitabilitds.

Dalam TabelAnnova memperlihatkan informasi tentang berpengaruh
tidaknya variabel independen.terhadap variabel dependen secara simultan (bersama-
sama). Dalam tabel ini terdapat beberapa hal yang tidak perlu dibahas, pertama Sum of
Square dan kedua Mean Square karena tidak perlu itu untuk mengambil kesimpulan
berpengaruh tidaknya variabel independen terhadap dependen secara simultan.

Untuk mengambil kesimpulan tersebut dapat digunakan dengan nilai Sig. F
sebesar 0,000 (p<0,05) maka dapat disimpulkan bahwa hipotesis diterima,artinya
variabel Penjualan Tunai dan Penjualan Kredit berpengaruh secara signifikan bersama-
sama terhadap Profitabilitas.

Pembahasan

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui ada atau tidak adanya pengaruh antara
penjualan tunai dan penjualan kredit terhadap profitabilitas dan untuk mengetahui
berapa besar pengaruh penjualan tunai dan penjualan kredit terhadap profitabilitas PT.
Mino Pekasa Motor. Dengan pericde pengamatan tiga tahun terakhir pada tahun 2014-
2016.

Berdasarkan hasil penelitian diatas penjualan secara tusai dan kredit memiliki
pengaruh yang sama yaitu signifikan terhadap profitabilitas perusahaan. Berdasarkan
hasil penelitian diatas menunjukkan bahwa penjualan tunai dan kredit berpengaruh
signifikan terhadap profitabilitas. Berdasarkan pengujian dari hasil koefisien determinasi
diperoleh nilai 0,973% yang berarti kontribusi yang pengaruh variabel independen
terhadap dependen pada PT. Mino Perkasa Motor sebesar 97,3% sedangkan sisanya
2,7% dipengaruhi faktor lain diluar variabel yang diamati.

256

LPPM UMSB ISSN 1693-2617



(MENARA Timu Vol. XI Jilid 1 No.74 Januari 20@

5 PENUTUP
5.1 Simpulan
Berdasarkan penelitian yang berjudul “Analisis Pengaruh Penjualan Sepeda

Motor Secara Tunai dan Kredit Tehadap Profitabilitas Perusahaan Tahun 2014 - 2016

Pada PT. Mino Perkasa Motor™ adalah sebagai berikut:.

1. Hasil analisis statistik diatas nenunjukkan adanya korelasi antar: j i
terhadap profitabilitas. Hal ini ditunjukkan denga)l; nilai p (sig) se?)ezzlru;:;gg ;:;3;
kecil tingkat kepercayaan yaig tampak pada Signifikan Correlation yaitu 0.05
koefisien korelasi yang didapa hasil 0.973 yang menunjukkan ada kecenderungar;
hubungan yang positif dan sigiifikan antara penjualan tunai terhadap profitabilitas.
artinya hipotesis Ho ditolak danHa diterima. ;

2. Hasil analisis statistik diatas nenunjukkan adanya korelasi antara penjualan kredit
terhadap profitabilitas. Hal ini litunjukkan dengan nilai p (sig) sebesar 0.000 lebih
kecil tingkat kepercayaan yany tampak pada Signifikan Correlation yaitu 0.05.
koefisien korelasi yang didapahasil 0.920 yang menunjukkan ada kecenderungan
hubungan yang positif dan sigrfikan antara penjualan tunai terhadap profitabilitas
artinya hipotesis Ho ditolak da Ha diterima. Nilai R2 sebesar 0,973 yang berarti
bahwa sebesar 97,3% variabe dependen (profitabilitas) dapat dijelaskan odleh
variabel independen (penjualanunai dan kredit). Sedangkan sishnya yaitu sebesar
27% dipengaruhi oleh variabelain yang tidak dijelaskan didalam model penelitian
ini. :

3. Nilai R2 sebesar 0,973 yangjerarti bahwa sebesar 97.3% variabel dependen
(profitabilitas) dapat dijelaskaroleh variabel independen (penjualan tunai dan
kredit). Sedangkan sisanya yaitisebesar 2,7% dipengaruhi oleh variabel lain yang
tidak dijelaskan dalam penelitiami.

5.2 Saran
Berdasarkan hasil pembahan dan kesimpulan, maka dapat diajukan saran
sebagai berikut:

1. Bagi peusahaan agar dalam nmaksimalkan profitabilitas perlu mempérhatikan
faktor penjualan tunai dan krec agar dapat dioptimalkan-sehingga perusahaan
mampu mengelola penjualan dan meningkatkan pofitabilitas perusahaan dengan
memberikan potongan penjualé atau diskon serta melakukan promosi pada
pelanggan sehingga mampu menikatkan penjualan akhirnya ‘mampu meningkatkan
profitabilitas perusahaan. :

2. Bagi peneliti selanjutnya untuknemperoleh hasil penelitian yang lebih baik,
penelitian  selanjutnya  dapat memperpanjang periode  penelitian  dan
mempertimbangkan beberapa variz| yang berpengaruh tehadap profitabilitas.
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